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DEALS

PROFITER DU RECENTRAGE DES CROUPES

3 repreneurs du métier qui ont
su séduire les groupes vendeurs

Un ex-cadre de Canon reconverti dans les énergies renouvelables qui s'offre une filiale de CDF-Suez, d'un coté. De l'autre,

un ex-cadre dirigeant d'un groupe familial lyonnais qui, avec la complicité d'un partenaire industriel, met lo main sur la
branche gestion de flottes automobiles du groupe Eon, leader mondial du courtage en assurance. Lorsqu'ils sont capables
de se prévaloir de solides états de service dans le secteur d'activité de la cible, ou bien lorsqu'ils savent faire réver les groupes
vendeurs sur les relais de croissance qui assureront demain la pérennité de l'activité reprise, les repreneurs personnes
physiqgues sont de sérieux candidats a la reprise de filiales ou branches de groupes.

POMPES A CHALEUR
UN EX-CADRE DE CANON RECONVERTI DANS
LES ENERGIES RENOUVELABLES MET LA MAIN
SUR UNE FILIALE DE GDF-SUEZ
L%, Conseillé par le cabinet Ad Res Conseil implanté
& Venaison, dans la Loire, un ex-cadre de Canon
" reconverti depuis 6 ans dans les énergies
 renouvelables vient de mettre la main sur
Géothermie du Rhéne, filiale du groupe GDF-Suez
;1 depuis 2008. 8i les états de service de Jean-Mi-
chel Verne ont plaidé pour lui, Alain Cauffet, le
dirigeant de 'entreprise cédée, reconnait avoir
été sensible aux relais de croissance imaginés par
le repreneur. Qu'il s’agisse d’une diversification
dans les secteurs du tertiaire et de Vindustrie ou de l'élargissement du
périmetre d’intervention a d’autres régions.
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Cette cession a été signée grace au concours du cabinet de conseil en direction d’entreprise
spécialisé en cession et acquisition de société de Monsieur Roland VACHERON,

Ad Res Conseil a Renaison (42) - Tel : 04 77 64 25 50 - www.adresconseil.fr.




